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1. Сутність спільних підприємств та особливості їхнього створення.

Необхідність створення компаній з участю іноземних інвесторів в Україні обумовлена трьома основними причинами:
1) низькою інвестиційною активністю власних виробників та підприємців;
2) необхідністю технічної та технологічної модернізації виробництва та всієї ринкової та соціальної інфраструктури за рахунок імпорту сучасних технологій, машин та обладнання;
3) необхідністю впровадження нових методів управління, маркетингу як атрибутів ринкової системи у всі сфери економічного життя.
Динаміка започаткування бізнесу за участю іноземних інвесторів у країні задається змістом внутрішньої політичної стабільності, характером і темпами ринкових реформ, сприятливими зовнішньоекономічними умовами, стабільним законодавством, гарантією недоторканності іноземних інвестицій та ін. З огляду на ці та інші обставини, слід визнати, що умови для створення в Україні компаній з іноземним капіталом недостатньо сприятливі для іноземного інвестора.
У міжнародній практиці спільне підприємство визначається в найбільш загальному сенсі як узгоджена дія двох або більше осіб, спрямованих на досягнення будь-якої спільної мети. Таке зобов’язання ґрунтується на угоді, яка визначає права та обов’язки партнерів один щодо одного та перед третіми сторонами. Кінцевим продуктом, створеним спільними зусиллями партнерів, є їхня спільна власність, а сам товар або виручка від його продажу розподіляються між партнерами відповідно до їхнього внеску чи іншого узгодженого критерію. Ця особливість – спільна власність на кінцевий продукт – відіграє вирішальну роль у відділенні спільного підприємства від інших спільних видів діяльності.
Згідно Закону України «Про зовнішньоекономічну діяльність», спільними підприємствами є підприємства, які базуються на спільному капіталі суб’єктів господарської діяльності України та іноземних суб’єктів господарської діяльності, на спільному управлінні та на спільному розподілі результатів та ризиків.
Спільні підприємства здійснюють спільну підприємницьку (господарську) діяльність. Це діяльність, що базується на співробітництві між суб’єктами господарської діяльності України та іноземними суб’єктами господарської діяльності і на спільному розподілі результатів та ризиків від її здійснення.
Також слід зазначити, що спільна підприємницька діяльність є одним з видів зовнішньоекономічної діяльності, які здійснюють суб’єкти ЗЕД. Вона включає створення спільних підприємств різних видів і форм, проведення спільних господарських операцій та спільне володіння майном як на території України, так і за її межами.
На території України створені та діють такі форми підприємств за участю іноземного інвестора:
‑ компанії з іноземними інвестиціями;
‑ іноземні компанії;
‑ філії або представництва іноземної юридичної особи;
‑ інші форми, не заборонені законодавством України.
Іноземне інвестиційне підприємство – це підприємство (організація) будь-якої організаційно-правової форми, створене відповідно до законодавства України, іноземне інвестування якого у статутний фонд становить не менше 10%. Днем набуття статусу компанії з іноземними інвестиціями вважається день зарахування іноземних інвестицій на баланс.
Є два варіанти зарахування іноземних інвестицій на баланс компанії з іноземними інвестиціями:
‑ зарахування іноземних інвестицій на баланс компанії зі створенням юридичної особи;
‑ зарахування іноземної інвестиції до балансу компанії без створення юридичної особи.
Згідно Закону України «Про режим іноземного інвестування», іноземні інвестиції можуть бути здійснені у вигляді:
· іноземної валюти;
· валюти України;
· рухомого та нерухомого майна (майнових прав, пов’язаних з ним);
· цінних паперів та корпоративних прав;
· прав інтелектуальної власності;
· прав на здійснення господарської діяльності;
· інших цінностей.
Форми іноземних інвестицій:
· часткова участь у спільних підприємствах, або придбання частки діючих підприємств;
· [bookmark: n35]створення підприємств, що повністю належать іноземним інвесторам, філій та інших відокремлених підрозділів іноземних юридичних осіб або придбання у власність діючих підприємств повністю;
· [bookmark: n36]придбання не забороненого законами України нерухомого чи рухомого майна, включаючи будинки, квартири, приміщення, обладнання, транспортні засоби та інші об’єкти власності, шляхом прямого одержання майна та майнових комплексів або у вигляді акцій, облігацій та інших цінних паперів;
· [bookmark: n37]придбання самостійно чи за участю українських юридичних або фізичних осіб прав на користування землею та використання природних ресурсів на території України;
· [bookmark: n38]придбання інших майнових прав;
· [bookmark: n39]господарська (підприємницька) діяльність на основі угод про розподіл продукції;
· [bookmark: n40][bookmark: n41]інші форми, які не заборонені законами України, в тому числі без створення юридичної особи на підставі договорів із суб’єктами господарської діяльності України.
Спільні підприємства (підприємства з іноземними інвестиціями):
‑ підприємства з дольовою участю іноземних інвесторів;
‑ підприємства із 100-відсотковим іноземним капіталом:
а) транснаціональні корпорації (ТНК);
б) філіали ТНК (дочірні та асоційовані компанії, відділення);
в) незалежні підприємства у власності нерезидентів.
У західній літературі зазвичай використовують два терміни для спільних підприємств: «joint ventures» («спільні підприємства») та «mixed companies» («змішані компанії»). Спільні підприємства – це більш широке поняття, ніж традиційні спільні підприємства, і поєднують різні види спільної діяльності, зокрема контрактні міжфірмові відносини. Такі підприємства можуть бути створені «для однієї операції» навіть на невизначений або визначений термін і можуть об’єднати двох або більше партнерів або навіть всю галузь. Економічна природа терміну «mixed companies» означає спільну власність на капітал, спільне управління та спільний розподіл прибутку, ризиків та збитків. Взагалі наявність спільних активів у спільному підприємстві істотно відрізняє їх від інших форм міжнародного економічного співробітництва та участі іноземного партнера – від спільних підприємств, створених за участю лише вітчизняних підприємств. «Змішане» слід розуміти як вітчизняне підприємство, утворене двома або більше економічними операторами однієї країни; спільні підприємства – це бізнес-підрозділи або господарюючі одиниці, створені власниками різних країн.
Для приймаючої країни переваги спільного підприємства полягають у наступному:
1) створення спільного підприємства сприяє створенню ринкової інфраструктури;
2) імпорт капіталу призводить до збільшення виробничих потужностей та ресурсів, підтримує поширення передового технологічного та управлінського досвіду, навчання;
3) спільні підприємства сприяють розвитку національної бази досліджень;
4) спільні підприємства стимулюють конкуренцію;
5) збільшення надходжень до державного та місцевих бюджетів;
6) здійснюються грошові валютні заощадження;
7) створення спільного підприємства допомагає вирішувати соціальні проблеми (наприклад, пов’язані з безробіттям).
У той же час спільні підприємства мають недоліки для країни перебування:
1) у перспективі відтік ресурсів за рахунок репатріації прибутку перевищує суму авансових платежів, що певною мірою виключає принцип грошових заощаджень;
2) можливі конфлікти національних інтересів та мотиви іноземних інвесторів;
3) на практиці приймаюча країна навряд чи бере участь у створенні технології, а лише приймає її кінцевий продукт;
4) спільні підприємства можуть виступати стримуючим фактором для розвитку національного бізнесу та поглинати фінансові заощадження;
5) створення спільного підприємства може спричинити розбіжності у розвитку національної економіки, накопиченні валютних та передових технологій у найпривабливіших для іноземних інвесторів сферах;
6) наслідками нерегульованого розвитку спільних підприємств можуть бути швидка асиметрична соціальна стратифікація і навіть соціальна криза.
Відмінні риси спільних підприємств:
1. Спільність інтересів:
‑ орієнтація на довгострокове співробітництво у декількох сферах господарювання;
‑ вирішальний вплив якості та інтенсивності взаємозв’язків між партнерами на результати роботи спільного підприємства.
2. Спільна діяльність:
‑ збереження виробничої індивідуальності кожного з партнерів;
‑ активне співробітництво у сферах розробки, виробництва та реалізації продукції.
3. Спільні права власності:
‑ встановлення форми внеску або участі партнерів;
‑ міжнаціональність капіталу;
‑ часткове об’єднання активів для формування основних фондів та оборотних засобів;
‑ спільні капіталовкладення.
4. Спільне управління:
‑ визначення ступеню контролю над підприємством;
‑ активна участь в управлінні засновників спільного підприємства або явна відмова від участі;
‑ інтенсивна взаємодія стилів управління в рамках спільного підприємства;
‑ реалізація погоджених завдань через самостійні органи управління.
5. Спільна відповідальність:
‑ обмеження відповідальності для кожного учасника спільного підприємства;
‑ участь всіх сторін у прибутках та збитках;
‑ розподіл виробничих та комерційних ризиків між учасниками спільного підприємства.
Стратегії спільних підприємств:
1. Підвищення ефективності господарської діяльності (передбачає скорочення капітальних витрат на створення нових потужностей та виробництво; підвищення ефективності існуючого виробництва, збуту та маркетингу; доступ до більш дешевих факторів виробництва; підвищення рентабельності за рахунок ефективності використання ресурсів за рахунок застосування нових технологій та організації роботи; спрощення обміну ліцензіями, ноу-хау).
2. Розширення обсягів господарської діяльності (передбачає проникнення на новий споживчий ринок; входження в нову сферу діяльності; придбання нової виробничої бази, каналів збуту; розширення та диверсифікація виробництва через випуск нових товарів, доступ до інших галузей економіки).
3. Зниження ризику (передбачає отримання необхідної інформації та подальших інвестицій; розширення можливостей продажу товарів та послуг шляхом виходу на новий ринок; застосування вже перевірених методів виробництва, управління збутом).
4. Модернізація виробництва та системи управління (передбачає отримання додаткових грошових коштів у вигляді капіталу; отримання новітніх розробок у вигляді ноу-хау та технологій; застосування передових технологій управління; розширення обсягу експорту; заміщення вітчизняними товарами імпорту; підвищення кваліфікації персоналу).
Етапи створення підприємства з іноземними інвестиціями:
1. Розробка пропозиції українського партнера для створення спільного підприємства на основі попередньої оцінки своїх можливостей, можливостей потенційного іноземного партнера та майбутнього ринку збуту.
2. Пошук та вибір партнера для створення спільного підприємства.
3. Підписання протоколу про наміри (фіксує збіг інтересів та офіційно закріплює наміри партнерів створити спільне підприємство; фіксуються ключові позиції сторін, це основа майбутньої угоди про створення спільного підприємства, в якій попередньо визначаються розмір та структура статутного капіталу, умови розподілу прибутків і доходів, керівництва, умови передання технологій, організаційна форма підприємства та система управління спільним підприємством).
4. Розробка бізнес-плану та техніко-економічного обґрунтування.
5. Підготовка установчих документів.
6. Державна реєстрація в приймаючій країні.

2. Фінансові аспекти функціонування підприємств з іноземним капіталом.

Специфіка спільного підприємства пов’язана з характером і характеристиками розподільних відносин, що виникають у цій галузі. Об’єктом розподілу в рамках спільного підприємства є виручка від продажу продукції (товарів, робіт або послуг). Джерелами фінансування спільного підприємства є грошові внески до Статутного (зареєстрованого) фонду, амортизація, резервні фонди та інші фонди спільного підприємства, а також позики, отримані для створення основного капіталу та оборотних коштів.
Зареєстрований капітал складається з основного та оборотного капіталу у вартісному вираженні. Ця сума складається з внесків партнерів та довгострокових позик, отриманих спільними підприємствами у вітчизняних та іноземних банках. Слід зазначити, що внесками до статутного фонду можуть бути грошові кошти, будівлі, споруди, технологічне обладнання, транспортні засоби та інші матеріальні цінності. Статутний фонд може включати право користування землею, водою та іншими природними ресурсами (а також витрати на компенсацію у разі нецільового використання природних ресурсів або виключати можливість такої шкоди). Внески до статутного фонду нематеріальних прав, таких як право на використання сучасних технологій та ноу-хау, мають особливе значення для діяльності Спільного підприємства. Прибуток Спільного підприємства розподіляється відповідно до чинного законодавства та Статуту підприємства. Він орієнтований на сплату податків, а також погашення відсотків за довгостроковими кредитами, доходами засновників, власників цінних паперів, створення фондів і резервів, дивідендів на акції. При врахуванні використання прибутку спільного підприємства виявляються такі специфіки:
1. Розподіл прибутку між учасниками пропорційно їхніх внесків до статутного фонду або в іншій пропорції, якщо це зафіксовано в установчих документах.
2. Іноземним інвесторам законодавчо гарантується компенсація і відшкодування збитків, включаючи упущену вигоду і моральну шкоду, завдану їм внаслідок дій, бездіяльності або неналежного виконання державними органами чи їх посадовими особами передбачених законодавством обов’язків щодо спільного підприємства.
3. Нерезиденти сплачують податок за ставкою 15 % з доходів, які були ними отримані із джерелом походження з України. До таких доходів, згідно ст. 141.1 Податкового Кодексу України, відносяться:
а) проценти, дисконтні доходи, що сплачуються на користь нерезидента, у тому числі проценти за позиками та борговими зобов’язаннями, випущеними (виданими) резидентом;
[bookmark: n10781]б) дивіденди, які сплачуються резидентом;
[bookmark: n10782]в) роялті;
[bookmark: n10783]г) фрахт та доходи від інжинірингу;
[bookmark: n10784]ґ) лізингова/орендна плата, що вноситься резидентами або постійними представництвами на користь нерезидента - лізингодавця/орендодавця за договорами оперативного лізингу/оренди;
[bookmark: n10785]д) доходи від продажу нерухомого майна, розташованого на території України, яке належить нерезиденту, у тому числі майна постійного представництва нерезидента;
[bookmark: n10786]е) прибуток від здійснення операцій з продажу або іншого відчуження цінних паперів, деривативів або інших корпоративних прав, визначений відповідно до цього розділу;
[bookmark: n10787]є) доходи, отримані від провадження спільної діяльності на території України, доходи від здійснення довгострокових контрактів на території України;
[bookmark: n10788]ж) винагорода за провадження нерезидентами або уповноваженими ними особами культурної, освітньої, релігійної, спортивної, розважальної діяльності на території України;
[bookmark: n10789]з) брокерська, комісійна або агентська винагорода, отримана від резидентів або постійних представництв інших нерезидентів стосовно брокерських, комісійних або агентських послуг, наданих нерезидентом або його постійним представництвом на території України на користь резидентів;
[bookmark: n10790]и) внески та премії на страхування або перестрахування ризиків в Україні (у тому числі страхування ризиків життя) або страхування резидентів від ризиків за межами України;
[bookmark: n10791]і) доходи, одержані від діяльності у сфері розваг (крім діяльності з проведення лотереї);
[bookmark: n10792]ї) доходи у вигляді благодійних внесків та пожертвувань на користь нерезидентів;
[bookmark: n10793]й) інші доходи від провадження нерезидентом (постійним представництвом цього або іншого нерезидента) господарської діяльності на території України.
Основною відмінністю розподілу отриманого прибутку від фінансово-господарської діяльності спільного підприємства є те, що, окрім покриття податкових зобов’язань, передбачених законодавством приймаючої сторони, чистий прибуток розподіляється між засновниками пропорційно, а іноземні партнери можуть використовувати свою частину такого прибутку на реінвестиції або на репатріацію (вивезення коштів за кордон, але в цьому випадку сплачується податок на прибуток нерезидентів (податок на репатріацію).
Особливістю організації фінансової діяльності спільного підприємства є дотримання принципу валютної самоокупності – забезпечення покриття валютних витрат власними валютними надходженнями.
Основні джерела надходження валюти на спільне підприємство:
1) валютна виручка від експорту;
2) капіталовкладення іноземних партнерів в іноземній валюті;
3) валютні кредити.
Основні напрямки використання валюти спільним підприємством:
1) імпорт сировини та матеріалів;
2) заробітна плата та відрахування на пенсійне забезпечення іноземних громадян, які є співробітниками спільного підприємства;
3) репатріація прибутку (вивіз за кордон);
4) сплата відсотків за кредитом в іноземній валюті.
В певних ситуаціях валюти, яку отримує спільне підприємство, не вистачає для забезпечення фінансово-господарської діяльності даного суб’єкта господарювання, в результаті чого виникає валютний дефіцит.
Основні способами подолання валютного дефіциту спільного підприємства є наступні: 
1) імпортозаміщення: спільним підприємствам може бути надано право продавати на внутрішньому ринку деякі види продукції з оплатою твердою валютою з державних централізованих валютних фондів;
2) реінвестиції у місцевій валюті: іноземним інвесторам дозволяється вкладати прибуток у національній валюті у місцеві підприємства, які мають можливість заробляти валюту; в результаті інвестор матиме право розпоряджатися частиною отриманої валютної виручки;
3) експорт внутрішньої продукції: з метою надання допомоги спільному підприємству влада може дозволити йому купувати за національну валюту місцеву продукцію і перепродавати її на зовнішньому ринку (фірма має право експортувати таким чином продукцію лише на ту суму, яка необхідна їй для покриття валютного дефіциту);
4) прямий продаж продукції національним підприємствам за валюту: нагадує операції з імпортозаміщення з тією різницею, що спільні підприємства отримують валюту за продукцію не з державних валютних фондів, а безпосередньо від підприємств.

3. Правові аспекти функціонування підприємств з іноземним капіталом.

Функціонування спільних підприємств на території України, в яких присутні іноземні партнери, регулюється законодавством України та міжнародними договорами (міжнародними правовими нормами), а також обумовлено дією спеціальних правових режимів інвестиційної діяльності на території України.
Законодавчими актами України, які регулюють процес здійснення фінансово-господарської діяльності спільних підприємств, є наступні:
· Митний Кодекс України;
· Закон України «Про зовнішньоекономічну діяльність»;
· Закон України «Про режим іноземного інвестування»;
· Закон України «Про спеціальний режим інноваційної діяльності технологічних парків»;
· Закон України «Про інноваційну діяльність»;
· Закон України «Про валюту та валютні операції»;
· Договір про заснування Європейської Спільноти (Договір про заснування Європейського економічного співтовариства);
· Постанова Кабінету Міністрів України «Про затвердження Положення про порядок видачі індивідуальних ліцензій на здійснення резидентами майнових інвестицій за межами України і Положення про порядок контролю та звітності щодо використання майнових цінностей, які інвестуються за межами України» від 19.02.96 № 229.
Реєстрація іноземних інвестицій здійснюється обласними державними адміністраціями протягом трьох днів після їх фактичного внеску.
За законодавством України організаційними формами інвестування є:
- утворення підприємств з іноземними інвестиціями;
- концесійні договори;
- контракти виробничої кооперації;
- інвестування у спеціальні економічні зони (ВЕЗ) або території пріоритетного розвитку, а також технологічні парки.
Важливо відзначити деякі обмеження щодо інвестицій за кордон резидентами. Вказані інвестиції підлягають квотуванню, ліцензуванню (індивідуальна ліцензія) і спеціальному режиму переказу.
Інвестиція за кордон – це валютна операція, яка передбачає вкладення суб’єктами інвестицій (резидентами – юридичними та фізичними особами) валютних цінностей в об’єкти інвестицій за кордоном з метою отримання прибутку або досягнення соціального ефекту.
Інвестиції можуть здійснюватися у формі створення юридичних осіб за кордоном, придбання корпоративних прав та цінних паперів іноземних емітентів, прав власності на нерухоме майно, розташоване за межами України, та в інших формах, які не заборонені законами України.
Для здійснення інвестиції (незалежно від строків та суми) потрібно обов’язково попередньо отримати індивідуальну ліцензію.
Підставою для відмови у видачі індивідуальної ліцензії є:
· відсутність або невідповідність документів, наданих при поданні заявки;
· виявлення в поданих документах недостовірної інформації;
· порушення проти заявника справи про банкрутство;
· перебування майна заявника в податковій заставі у зв’язку із заборгованістю із сплати податків та внесення інших загальнодержавних платежів;
· заборона або обмеження щодо здійснення іноземних інвестицій, передбачені законодавством України та/або законодавством країни, де розміщуються інвестиції;
· застосування до заявника на момент здійснення інвестицій спеціальних санкцій або наявність фактів порушення установлених термінів проведення розрахунків за зовнішньоекономічними операціями;
· неперебування заявника на обліку як платника податків.
Термін дії індивідуальної ліцензії визначається Мінекономрозвитку виходячи з необхідних для здійснення майнових інвестицій за межами України термінів.
Умови отримання ліцензії:
1. Подання електронної заявки на Єдиному державному порталі адміністративних послуг.
2. Протягом 15 робочих днів з дати подання документів ліцензія повинна бути видана.
3. Вартість послуги складає 384,16 грн.
4. Завдяки індивідуальної ліцензії можна здійснювати майнові інвестиції за межами України резидентами.
5. Відповідальний орган – Міністерство економічного розвитку і торгівлі України.
Реалізація інвестиційних активів за кордоном відноситься до експорту з усім переліком обов`язкового документування, оподаткування й термінів зарахування на рахунки в уповноважених банках.
Зобов’язання України перед ЄС щодо організації і функціонування підприємств з іноземним капіталом на її території закріплені в Угоді про співпрацю. Згідно цієї Угоди: 
‑ Україна надає дочірнім компаніям і філіалам суб’єктів господарювання Співтовариства режим, що є не менш сприятливими, ніж той, що надається українським суб’єктам господарювання на території ЄС; 
‑ Сторони Угоди роблять все від них залежне, щоб уникнути впровадження заходів чи дій, які створюють менш сприятливі умови для функціонування компаній - учасників договору, ніж ті, що склалися на день підписання Угоди. 
В рамках ГАТТ/СОТ угодами, що містять норми щодо організації і функціонування підприємств з іноземним капіталом, є Генеральна угода з тарифів і торгівлі (ГАТТ); Генеральна угода з торгівлі послугами (ГАТС); Угода про торговельні аспекти прав на інтелектуальну власність (ТРІПС).
Спеціальні правові режими для інвестиційної діяльності
Конкретний порядок регулювання інвестиційної діяльності, який виражається у сукупності взаємопов’язаних економічних та правових заходів, включаючи систему гарантій, пільг, форм державної допомоги для інвесторів, а також заходів захисту інвестицій, створює правовий режим інвестиційної діяльності.
Режим, встановлений державою стосовно інвестиційної діяльності вітчизняних інвесторів та діяльності по всій країні, є загальним правовим режимом інвестиційної діяльності.
Україна є учасницею міжурядових угод про сприяння та взаємний захист інвестицій, які в більшості випадків встановлюють національний режим для іноземних інвесторів, але деякі з цих угод надають іноземним інвесторам найбільш сприятливе ставлення до країн. Суть цього режиму полягає в тому, що іноземні інвестори мають ті ж права, що й усі інші інвестори, здійснюючи інвестиційну діяльність в іншій країні.
Пільговий режим інвестиційної діяльності може бути визначений:
а) для окремих суб’єктів підприємницької діяльності, інвестиційні проекти яких реалізуються відповідно до державних програм розвитку пріоритетних галузей економіки та соціальної сфери (для інвесторів, які здійснюють інвестиційну діяльність за найважливішими напрямами задоволення суспільних потреб є соціальна сфера, технічне та технологічне вдосконалення виробництва, створення нових робочих місць для громадян, які потребують соціального захисту, здійснення відкриттів, винаходів в агропромисловому комплексі, виробництві будівельних матеріалів, в освіті, культурі, довкіллі та здоров’ї);
б) з метою надання певним категоріям іноземних інвесторів певних переваг у певній галузі інвестицій (наприклад, тарифні преференції (переваги).
Спеціальний режим інвестиційної діяльності також запроваджується створенням пріоритетних зон розвитку та спеціальних економічних зон. Статус та територія спеціальної (вільної) економічної зони, пріоритетної зони розвитку, а також період, на який вона створюється, визначається Верховною Радою України шляхом прийняття спеціального закону для кожної спеціальної (вільної) економічної зони, пріоритетної території розвитку.
Спеціальна (вільна) економічна зона (ВЕЗ) – це частина території України, де встановлено та діє спеціальний правовий режим господарської діяльності та порядок застосування та функціонування законодавства України. На території спеціальної (вільної) економічної зони вводяться пільгові митні, грошові, фінансові, податкові та інші умови господарської діяльності вітчизняних та іноземних юридичних та фізичних осіб.
Метою створення спеціальних (вільних) економічних зон є залучення та підтримка іноземних інвестицій, активізація спільних підприємств з іноземними інвесторами з метою збільшення експорту товарів та послуг, постачання на ринок високоякісної продукції та послуг, залучення та впровадження нових технологій, методів управління ринком, розвитку ринку, інфраструктури, покращення використання природних та трудових ресурсів, прискорення соціально-економічного розвитку України.
На території України можуть створюватися спеціальні (вільні) економічні зони з різними функціональними типами: зони зовнішньої торгівлі (вільні митні зони та порти, транзитні зони, прикордонні зони торгівлі, митні склади), науково-технічні зони (інноваційні центри – технополії, зони інтенсивного розвитку наукові розробки, провідні промислові комплекси, науково-виробничі парки), складні виробничі зони, туристично-рекреаційні зони тощо. Окремі зони можуть поєднувати функції, пов’язані з різними типами спеціальних (вільних) економічних зон.
Території пріоритетного розвитку (ТПР) є частиною території України, де створені несприятливі соціально-економічні та екологічні умови та де запроваджується спеціальний режим інвестиційної діяльності для створення нових робочих місць. Створення таких територій є одним із засобів вирішення проблем депресивно застарілих чи малонаселених районів із низьким рівнем економічного розвитку. Метою створення ТПР є залучення інвестицій у пріоритетні сектори для створення нових робочих місць та зайнятості зайвих робітників, реструктуризації бізнесу, впровадження нових технологій, модернізації існуючих галузей, розвитку зовнішньоекономічних зв’язків, збільшення пропозиції якісних товарів та послуги внутрішньому ринку, створення сучасної виробничої, транспортної та ринкової інфраструктури, ефективне використання природних ресурсів.
Правовими інструментами спеціального режиму в ВЕЗ та ТПР є: пільги, гарантії, різні форми державної допомоги і водночас сукупність обмежень, заборон та конкретних підстав відповідальності. Усі переваги, що надаються при реалізації інвестиційних проектів у цих сферах, можна поділити на податкові, валютно-фінансові, включаючи митні, трудові (пільгове працевлаштування іноземних працівників, пільгове переведення заробітної плати за кордон тощо). Одним із елементів правового режиму на території ВЕЗ може бути: тимчасове припинення діяльності суб’єкта ВЕЗ (ТПР), скасування реєстрації суб’єкта ВЕЗ (ТПР), сплата повної суми податків, зборів (позбавлення відповідних пільг).
Залежно від типу ВЕЗ, властивості конкретного ТПР застосовується різна конфігурація правового режиму території, на якій вони створені.
Справжнім механізмом залучення інвестицій у сільську місцевість та створення робочих місць у великих містах та на селі є створення індустріальних парків.
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